Nos points forts

Un suivi individualisé de la formation dans un
établissement & taille humaine.

Des formations par alternance avec des stages réalisés
dans des entreprises locales partenaires (convention de
stage).

Une étroite collaboration avec nos partenaires emploi :
Mission Locale, P6le Emploi, Cap Emploi, Conseil Général,
fravailleurs sociaux ...

Un centre de formation géré par une association (loi
1901).

Un établissement privé sous contrat avec I'Etat, qui
accueille également des éléves en formation initiale.

Possibilités :

- De restauration sur place

- Accés au foyer détente réservé aux adultes

- Des formations financées par la Région Centre et le
F.S.E.

- Possibilité d'hébergement sur place

- Des formations ouvrant droit & rémunération (ASP,
Péle-Emploi, Agefiph)

- Des formations accessibles en CPF ou en CIF*

* Nous contacter pour une aide dans vos démarches

Cingq filieres de formation

Orientation
2nde Générale et Technologique option : écologie -
agronomie - territoire - développement durable
(accés au bac technologique)
Classe préparatoire & I'entrée en BTS

Commerce
BTSA Technico-Commercial Produits Alimentaires
(pour adultes)
(Fin mai de I'année N & juin de I'année N+1)
Vendeur Conseil en Magasin

Services
Bac Pro Services aux Personnes et aux Territoires
Préparation aux concours des métiers
du secteur sanitaire et social (pour adultes)
BTS Economie Sociale et Familiale (pour adultes)

Environnement
Formation en «Jardins Espaces Verts et Paysagen
(pour adultes)

Formations Courtes (CPF)
HACCP - §ST - Accompagnement V.A.E.
Modules professionnels
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...l'experience de |'alfernance

Nos modules de formation «Commercen Vendeur Conseil en Magasin

- : Titre professionnel délivré par le Ministére du Travail et de I'Emploi (dipldme niveau IV).
Vous étes demandeur d'emploi ou salarie dans une

entreprise, vous pouvez suivre dans le cadre du perfec- Objectifs :

fionnement les modules suivants : ; i , : ;
Cette formation en alternance permet d'acquérir des compétences professionnelles dans le domaine de la vente

de produits ou de prestations de services et de I'animation de point de vente.
Modules Intitulés Durée Dates

M1 Assurerla qualité d'un 70 h Rythme :
FRuce marehand. - Formation en alternance de 2 J/Semaine @ la MFR et 3 J/Semaine dans I'entreprise.
- Période : septembre a juin.

M2 Animer, promouvoir et
valoriser |'assortiment 35h : CaNed ;
du point de vente. Durée totale : 350 h dont validation a la MFR pour I'ensemble du titre.

M3  Rédliser des calculs
commerciaux et suivre
des indicateurs de gestion. 35h

Contenu pédagogique :

Activité : Contribuer & I'animation ef au résultat d’un linéaire ou d’un point de vente CCP1.
M4 Identifier les motivations 5 L
d'achats et mettre en oeuvre 70 h Nous consulter * Module 1 : Assurer la qualité d'un espace marchand.

des techniques de vente. * Module 2: Animer, promouvoir et valoriser I'assortiment du point de vente.
* Module 3: Réaliser des calculs commerciaux et suivre des indicateurs de gestion.

M5 Valoriser son entreprise
et assurer une veille

commerciale; 35h Activité : «Vendre en Magasin des Produits et des Prestations de Servicesny CCP2.
M6 Gérerlarelation client, et - * Module 4 : Identifier les motivations d'achats et mettre en oceuvre des techniques de vente.

la démarche mercatique. * Module 5: Valoriser son entreprise et assurer une veille commerciale.

#h * Module 6 : Gérer la relation client, et la démarche mercatique.

Total 3 :

validation CCP1 28 h Prérequis et f[nancemenl_de la formation : avoir plus de E x T

- 18 ans. Salariés d'entreprises, demandeurs d'emploi. P L T ey |
Validation CCP2 28h Possibilité de contrat de professionnalisation, CIF, période @——) 1 I T
Validation tifre professionnel 14 h X;gﬁ;iﬁg:gﬁ;&gogb %CP‘;EF“G“O’" VAE. R :
.—" =c T Vendeur
—» Débouchés et Métiers : vendeurs et vendeuses @—) ‘,,: c', e —| Consell
_ d g _ expérimentés, vendeurs conseil, vendeurs techniques. . - N Magasin *
PEDiC concemy : Tout pEERSCSCENGLG S EERL. Conseillers de vente dans les grands et moyennes
formalion.c idigle au CFF{comprepergnng gotbiigion). surfaces alimentaires ou spécialisées, boutiques. Remarque : chaque module peut &tre suivi indépendamment.

* CCP : Cerfificat de compétences professionnelles 5 proe ;
P P Vous pouvez également vous inscrire & plusieurs modules

ou vous inscrire & I'un des deux CCP, ou & I'ensemble
du Titre VCEM.



